⭐ БЛОК 1
«Почему к декабрю все хотят „успеть“ и чем это реально грозит»
«Ну что, друзья, давайте начнём. Декабрь — это вообще удивительное время: весь год ремонт никому “не горел”, а под Новый год все вдруг вспоминают, что им срочно нужно доделать стены, поменять плитку, купить кухню или хотя бы “привести дом в порядок”. И вот это желание “успеть до праздников” — оно абсолютно нормальное, оно живое, человеческое.
Но проблема в том, что рынок работает по-другому.
Во-первых, в декабре загружены все: строители, поставщики, логистика, склады, даже замеры. Все хотят закрыть год, выполнить обязательства, плюс заказчики давят сроками. И когда в эту систему попадает ещё один срочный ремонт — она просто не выдерживает. Начинаются задержки, ошибки, несогласованность.
👉 По отраслевой статистике, до 75% ремонтных проектов в декабре сталкиваются с задержками именно из-за перегрузки логистики и поставщиков.
Во-вторых, под конец года у поставщиков устают цепочки поставок. Бывают перебои со складами, неактуальные остатки, недогрузы, пересортица — это абсолютно реальная история. Логистика банально не успевает переварить объёмы.
👉 Около 30% проектов в этот период сталкиваются с дефицитом отдельных позиций на складах.
И третье — ошибочные решения. Когда человек делает выбор в стрессе, он выбирает не лучшее, а доступное прямо сейчас. Поэтому я всегда говорю: самое опасное — это не то, что вы не успеете. Самое опасное — это решения “на эмоциях”, которыми вы будете жить ближайшие 5–10 лет.
И главный итог блока такой:
❗ Декабрьский ремонт — это всегда риск. Его можно минимизировать, но полностью убрать нельзя.»

⭐ БЛОК 2
«Какие закупки можно делать в декабре, а какие лучше перенести на январь»
«Друзья, если вы только подключились, мы говорили о том, почему декабрь — месяц рискованный.
А теперь разбираемся предметно: что можно покупать в декабре, а что категорически лучше перенести.
Можно покупать:
— стандартные складские материалы: плитка, обои, ламинат, краска, если они есть в наличии;
— электротехнику базового уровня;
— сантехнику популярных моделей;
— складские светильники, которые не требуют ожидания.
Почему это безопасно? Потому что это позиции, которые лежат на складах, их не нужно изготавливать под заказ. Тут риск минимальный.
А что нельзя?
— кухню под заказ;
— любую корпусную мебель под заказ;
— сложные светильники, которые везут 6–10 недель;
— столешницы, двери, всё, где есть производство;
— и особенно — кастомные позиции, где вы что-то меняете: фасады, ручки, цвета.
Почему?
Потому что даже если менеджер говорит вам “успеем”, по факту производство в декабре работает на пределе. Ошибки происходят чаще: неверный размер, пересортица, неправильный цвет, недоклей, отсутствие фурнитуры. А потом вы ждёте исправления JAN–FEB.
👉 По данным рынка, до 65% производств в конце года фиксируют рост процента брака и ошибок комплектации из-за перегруза.
Ну и важный момент — предновогодние скидки. Это не скидки на производство. Это скидки на склад.
То есть если товар лежит — да, будет дешевле. Если его надо делать — скидок нет, а сроки только растут.
👉 При этом среднее время ожидания товаров “под заказ” в декабре увеличивается на 20–40%.
Вывод блока:
❗ Если вам нужно “сейчас и надёжно” — берём склад. Всё индивидуальное переносим на январь.»

⭐ БЛОК 3
«Как правильно планировать проект, чтобы не попасть в предновогоднюю суету»
«Друзья, продолжим. Мы уже обсудили декабрьские закупки, а теперь о самом главном — планирование.
Самая частая ошибка — начинать проект тогда, когда уже хочется результат.
А правильнее начинать проект за 2–3 месяца до активных работ. Тогда у вас есть время на:
— нормальное проектирование;
— подбор материалов;
— сравнение поставщиков;
— просчёт бюджета;
— и самое главное — на спокойные решения.
Если вы понимаете, что хотите делать ремонт в начале года — идеальный момент начать проект осенью.
И наоборот: если вы вдруг “проснулись” в декабре, то лучше честно признать, что полноценный проект вы не запустите. Но вы можете:
— сделать подготовку: обмеры, ТЗ, референсы;
— составить рабочий календарь на январь–февраль;
— забронировать подрядчиков;
— запустить закупки складских позиций.
Это помогает избежать хаоса, и люди потом благодарят, что их “остановили”.
👉 По статистике, около 40% задержек ремонта — это последствие плохого планирования и отсутствия запаса по времени.
И ещё важный момент: в январе строители реально менее загружены. Это факт.
👉 А компании, которые планируют закупки заранее, снижают риск задержек на 15–20%.
Стартовать работы в январе — это идеальный вариант: спокойнее, аккуратнее и дешевле, чем в пике марта.»

⭐ БЛОК 4
«Изменяется ли качество поставок и сроки доставки в конце года?»
«Если сейчас брать объективные данные — да, изменяется.
Причём меняется всегда в худшую сторону.
Почему?
1️⃣ Перегруз логистики
Перевозчики работают на пределе. Машины опаздывают, теряют грузы, происходят пересортицы.
👉 До 45% задержек в декабре напрямую связаны с перегрузом логистики.
2️⃣ Перегруз складов
На складах человеческий фактор возрастает в разы. Ошибки комплектации — обычное дело.
👉 Количество пересортицы в декабре увеличивается на 25–30%.
3️⃣ Производства закрывают год
Они ставят планы, финансовые показатели, стараются “добить вал”.
Это не про качество — это про цифры.
4️⃣ Поставщики часто дают неактуальные сроки
Менеджеры обещают, что “успеем”, но реальное ожидание — уже январь.
5️⃣ Риски брака
Брак увеличивается. Любой комплектатор это знает: декабрь — самый частый месяц брака и пересборов.
👉 По рынку: процент брака под конец года увеличивается в среднем на 10–15%.
Поэтому здесь вывод очень простой:
❗ В декабре качество поставок ниже, сроки выше, рисков больше.
Это не страшно, если понимать, что покупать склад, а что — переносить.»

⭐ БЛОК 5 и ⭐ БЛОК 6
оставляем как есть — они у тебя уже готовые.

