День 1 марафона «5 шагов к успеху» от https://vk.com/elenanikulshina

Пост-инструкция «Я - Ваш навигатор»
⠀
Навигация - классическая рубрика в блогах, и, что греха таить, довольно скучная.
⠀
Как сделать этот пост более ярким и связать его с интересным опросом в Сторис (историях)?
⠀
Приступим?
⠀
Начнем с заголовка⬇
⠀
- Что такое навигация и с чем её едят?
⠀
- Все сразу и в одном месте! Это я о чём?
⠀
- Отправим вас в ... путешествие по нашему растущему блогу.
⠀
- Все для Вас: удобное меню нашего профиля...
⠀
Сначала Вы немного рассказываете о себе в стиле короткой самопрезентации.
⠀
Вот вам для этого 5 вопросов:
⠀
1 Как Вас зовут?
⠀
2 Кто Вы по профессии?
⠀
3 О чем Ваш блог?
⠀
4 Какое у Вас образование (регалии) в тематике блога?
⠀
5.  Зачем подписчикам стоит Вас читать (вы навигатор по ... психологии, ремонту, моде)?
⠀
Отвечаете на них коротко.
⠀
И после последнего ответа переводите подписчика в свою навигацию таким образом ⬇.
⠀
«А почитать об основных важных темах в моем блоге Вы можете, кликнув на мои хэштеги»
⠀
Далее выбираете несколько самых важных тегов. Например,
⠀
Ассортимент
⠀
О Вас
⠀
О ценах
⠀
О доставке
⠀
О том, что в наличии
⠀
Об отзывах
⠀
О Ваших достижениях
⠀
Вы должны продумать эти тематики на основе того, о чем Вас спрашивают подписчики. Если у вас эти хэштеги уже есть, то указать действующие. Если нет, то придумайте ➡ о чем бы Вы хотели писать в дальнейшем и анонсируйте темы.
⠀
Вы придумываете хештеги, уникальные с вашим ником и самой темой.
⠀
Например, дизайнер Екатерина Герд (ник ВКонтакте https://vk.com/e_gerdt ) пишет о своем образовании - хэштег (возможные варианты)
#Герд_учеба
#Герд_образование
#Герд_дипломы

Либо на латинице. Тогда следующим образом:
#e_gerdt_education
#e_gerdt_graduate
Важно, чтобы этот хэштег был свободен для Вас, то есть его еще никто не использовал.
⠀
Важно: если в ленте у Вас недавно был такой пост, то не расписываете прям все хэштеги. Назовите 3-4 самых важных и переводите подписчика в Сторис (истории).

А в конце поста сделайте отсыл в Сторис. Для этого можно
⠀
- оставить описание одной из рубрик и предложить угадать её название /придумать ей название в Сторис (историях)
⠀
- попросить назвать тему для новой рубрики и написать ее вам в Сторис (историях)
⠀
- перейти в Сторис (истории) и пройти тест по содержанию ваших рубрик, а среди тех, кто правильно ответил, разыграть приз.

Подробнее о том, как сделать связку в  Сторис смотрите первый прямой эфир марафона.

Онлайн - трансляция начнется в 13:30 по московскому времени.

Ссылка придет на электронный адрес и дополнительно в Телеграм - бот

Проверьте, подтверждён ли у Вас email и подписку на бот (информация пришла Вам предыдущим письмом).

Технические вопросы по марафону Максим Морозов
+7 966 062-41-11 (Telegram)
Служба заботы клиентов Мария Бауман
https://vk.com/mariia_bauman
+79171472157 (Telegram)


Сторис "Анонс эфира". От заголовка к действию.
⠀
В среду Вам необходимо выйти в прямой эфир📺. Первый раз или уже с опытом - неважно! Вас начнут воспринимать иначе, и взаимодействие с аудиторией будет происходить в другом ключе.
⠀
Так давайте создадим Сторис (историю), чтобы подписчики не прошли мимо, а заметили и пришли к Вам в эфир. Опытные участники марафона могут написать пост и сделать серию Сторис. Новички делают только Сторис (историю ВКонтакте).
⠀
1. Для этого генерим заголовок - начало нашей речи. Не пропускаем этот пункт. Он один из самых важных.
⠀
2. Коротко описываем темы и вопросы, которые планируете раскрыть в эфире. Стараемся преподнести информацию в интригующем ключе. Либо так, словно, Ваш опыт и информация являются бесценной для читателя.
⠀
➡️Пример:
⠀
⛔️Я расскажу, как стала лучшим кондитером.
⠀
✔️ Узнаете, каких ошибок можно избежать в процессе профессионального становления. Мой 10-летний опыт кондитера и т.д.
⠀
3. В конце создаем вовлечение.
⠀
Лучше всего провести интерактив с розыгрышем🎁. Для этого выберите приз и подарите его самому креативному комментатору в наклейке в Сторис (истории). Обязательно с доставкой.
⠀
Зачем? Вы повысите вовлечённость и заинтересуете подписчиков👩👩👦👦.
⠀
Обычно предлагается задать Вам вопрос, ответ на который Вы дадите в эфире. Но можно предложить два приза: один за вопрос в наклейке - опроснике Сторис (истории ВКонтакте), второй - тому, кто задаст интересный вопрос непосредственно в эфире.
⠀
Как сделать?
⠀
А)
⠀
- задать Вам вопрос для проведения эфира в спец форме в Сторис,
⠀
- прийти в эфир.
⠀
Среди тех, кто будет присутствовать онлайн, разыграть приз.
⠀
Б)
⠀
- предложить тему для следующего эфира,
⠀
- позвать друга смотреть эфир.
⠀
Среди участников разыграть приз🎁. Розыгрыш провести в прямом эфире.
⠀
В Сторис также не забудьте указать важные моменты -  время и день проведения эфира🕖.
⠀
Опишите свой приз, который будете дарить. Расскажите, что у Вас много полезной и нужной читателю информации, просто Вы не можете определить, о чем будет интереснее услышать в первую очередь.
⠀
Также не забудьте, что подписчик должен понимать, чем эфир будет ему полезен именно ему, кроме приза.🎁
____
Начинаем подготовку к взаимопиару в Сторис (историях), что позволит Вашим блогам вырасти числом подписчиков и, возможно, обменяться лояльной ЦА
1. Посмотрите внимательно прямой эфир N 3 (вторник 13.30 мск).
2. Мы уже поделили Вас на команды. Кто о ком будет рассказывать, Вы получите информацию в кабинете Getcourse. Вам напишут мои помощники - ассистенты.
3. Ознакомьтесь с инструкцией ниже.
⠀
Итак, что делаем пошагово?
1️⃣Поставьте будильник ⏰и не пропустите онлайн - трансляцию в 13:30 мск третий вебинар марафона «5 шагов к успеху».
⠀
2️⃣Мы нашли Вам партнера для кругового ВЗАИМОПИАРА.
⠀
Критерии, взятые за основу:
◽Схожая ЦА
◽Геолокация(город, район, область) по возможности.
3️⃣Вы списываетесь в Директ Инстаграм (мессенджер ВКонтакте) друг с другом и каждый достигаете согласия рассказать в Сторис (историях) о партнере.
4️⃣Вы начинаете работать
⠀
🚫Чего не стоит делать?
Начинать скучно. Вспомните, что хорошее начало - это 60% успеха.
➖Здравствуйте, я вам хочу рассказать
➖Сегодня я Вас познакомлю
➖Приходите в прямой эфир к ___
⠀
Это примеры того, как не стоит начинать⛔ Сторис
⠀
✅А как же стоит?
⠀
Для этого, в первую очередь, надо спросить у партнера о чем его блог. Зачем 🤦🏼♀️, - подумали скептики. Посмотрю его блог сам(а). Это не тоже самое, что прочесть шапку в блоге и прочитать пару - тройку постов.
⠀
Найдите что-то интересное и неординарное. Задайте вопросы. Возможно, это сама сфера деятельности, а может факты биографии.
⠀
‼Примеры тем, за которые можно зацепиться:
- род деятельности
- личная жизнь
- образование
- творческий путь
- путешествия
- достижения
И т.д.
⠀
Попробуйте включить в пост информацию о том, чем же этот аккаунт может быть полезен читателю:
◽Советы в блоге
◽Много вдохновляющих фото
◽Мастерство в редком виде деятельности, которое может пригодится подписчикам.
◽Какие-либо необходимые товары.
И переходите к сути.
Вы предлагаете посетить прямой эфир этого эксперта и размещаете гиперактивную (кликабельную) ссылку на ее (его) блог. 

Он в свою очередь размещает ссылку о Вашем прямом эфире. 
 
Договоритесь с партнёром (партнерами, если их больше 2 чел.), в какое время Вы идёте в прямые эфиры. Сделайте промежуток между ними. Чтобы у Вашей аудитории было время пометить обе трансляции. 

Важно! 
Ваш 1 прямой эфир Вы ведёте 20 минут. Не больше. Ставить таймер обязательно. 

Завершите эфир в положенное время. 

Это даст Вам возможность «не выгореть» в первой же онлайн - трансляции, а вдохновиться опытом и тёплым общением со своими подписчиками в блоге. 

Наиболее полную информацию, пошаговые инструкции, механизмы и разборы темы прямых эфиров я даю в рамках курса «Тренд. Бренд. Контент.» - этой теме посвящён отдельный блок!

Всем удачи.


Сегодня третий день марафона и мы выйдем в открытый космос 🚀  (нет) в прямой эфир!
Для кого-то это будет первый опыт, для других же обычное дело.

НО: и тем и другим советую прочитать эту инструкцию и дождаться прямого эфира в рамках третьего дня марафона «5 шагов к успеху», который состоится в 13.30 мск, чтобы получить подробные разъяснения задания!

Трансляции или прямые эфиры— не только удобный и увлекательный способ общения с подписчиками. Но и мощный инструмент продвижения, прогрева и выстраивания с Вашей аудиторией доверительных отношений.

Вы проводите трансляцию ВКонтакте или Инстаграм (также можете задействовать другие социальные сети, если активно их развиваете). Соответственно, всю информацию переносите на одну из платформ.

Чек-лист проведения прямого эфира:

Длительность Вашего первого прямого эфира - 20 минут.

1. Внешний вид.
Выберите спокойное место, где не будет посторонних звуков и ничего не будет вас отвлекать. Используйте специальные маски (ВК и Инстаграм). Вы можете примерить их до начала трансляции.
 
2. Приватность.
Для ВК доступны настройки трансляции - вы можете выбрать приватность: кто сможет следить за Вашим эфиром и комментировать его. Будьте внимательны — изменить настройки после начала трансляции нельзя.
 
3. Действия.
Взаимодействуйте с аудиторией - задавайте вопросы, общайтесь. Расскажите, где ставить реакции и эмоджи, лайки.
 
4. Запись. Когда Вы завершите трансляцию, на экране отобразится, сколько всего человек её посмотрели.
На экране завершения можно выбрать, где Вы хотите опубликовать видео Вашего эфира — на стене или в историях на 24 часа. Либо удалить, если не хотите оставлять запись трансляции.
 
Важно:
 
•Протестируйте качество интернет-соединения до начала трансляции
•Делайте анонс эфира и подогревайте интерес к будущей трансляции
•Придумайте говорящее название Вашей трансляции, что бы было понятно о чем пойдет речь
•Используйте маски ВКонтакте
•Общайтесь со зрителями
•Добавьте интерактива
•Призывайте зрителей подписываться на Вашу страницу
•Следите за чистотой чата, не стесняйтесь блокировать

Более подробные разъяснения будет в прямом эфире в 13.30 мск (ссылка придёт дополнительным сообщение в бот)

У Вас еще нет клипа ВКонтакте (Reels в Instagram)? Тогда мы идем к Вам!
⠀
Сегодня мы не пишем пост. Мы начинаем использовать один из самых быстроразвивающихся сервисов - вертикальные видео, которые завоевывали мир и миллионы сердец людей —на планете Земля—- в соцсетях от Москвы до Якутии, от Екатеринбурга до Владикавказа, от Швейцарии до России.  
⠀
Как создать такое видео?
⠀
В приложении Instagram Вы увидите значок +. Он располагается в правом верхнем углу. Рядом с директом. 
⠀
Зайдите в него (кликнув) и нажмите значок, похожий на камера - мотор 🎬 «Видео Reels». Нужно выбрать «создать канал». 
⠀
Но создать видео - это еще не все. Его надо заполнять контентом! Сегодня мы снимаем ролик «мое закулисье». 
⠀
В ролик можно добавлять видео от 10 секунд до 90 секунд. Для ВКонтакте ролик - клип теперь загружается до 3 минут (180 секунд).
⠀
Перед Вами задача - создать ролик с нативной продажей. Вы приоткроете немного закулисья Вашего бизнеса.
⠀
Покажите любой из рабочих процессов.
⠀
Момент обслуживания клиентов.
⠀
Момент отправки товара.
⠀
Создания изделия.
⠀
Ваш офис /рабочий уголок.
⠀
Экспертные личные блоги снимают видео о своих буднях или любом интересном событии.
⠀
Но есть некоторые моменты. Не забудьте, что мы снимаем ролик, для того чтобы выглядеть привлекательнее в глазах подписчиков, для того чтобы наш продукт лучше продавался.
⠀
Ваш backstage должен быть без «компромата»: 
⠀
🙅никаких окурков 🚬, , мусора🗑 , разбросанных предметов, грязной посуды.
⠀
Если это бизнес офлайн на видео, то постарайтесь преподнести его на 💯 баллов.
⠀
Идеи для видео:
⠀
- кусочек рабочего процесса. Попросите снять Вас со стороны, как Вы шьете, вяжете, рисуете, делаете прически, ногти, брови, готовите, печете...
⠀
- сами снимите свой офис/шоурум / магазин/кафе . Покажите подписчикам «кухню» бизнеса. Если у Вас есть команда, то можете снять небольшое видео-знакомство с ней.
⠀
- если Вы работаете с другими городами, создайте видео об упаковке/отправке товара. Покажите, что у Вас надежная/красивая/безопасная упаковка , а заодно лишний раз продемонстрируйте продукт
⠀
- покажите какие материалы/сырье используете. Почему выбираете именно их? 
⠀
Не торопитесь снимать побыстрее и что попало. Продумайте картинку. Подготовьтесь. Удачи.🍀 
 Начните оттачивать мастерство! 
Я приглашаю Вас на курс «Тренд. Бренд. Контент.». Уже более 6.000 студентов узнали не только мастерство прямых эфиров, но и блестящую подачу экспертности через Сторис (истории ВКонтакте) и backstage в соцсети. 
 Стоимость обучения: 90.000 руб. 
 Действует рассрочка. 
 Для первых студентов действуют особые - выгодные условия покупки курса. 
 Подайте заявку уже сейчас - заполните анкету предзаписи  
https://forms.gle/ajaWJzrvTiCT...
Готовый пример по заданию 4го дня
Страхование спешит на помощь!   
Мне не нужно расстояние больше 1,5 метров, потому что я ближе, чем Вы думаете!
Конференции по видеосвязи - обычное дело в современном мире. Я  использую все технические новшества в своей работе.
А Вы бы хотели, чтобы услуги страхования решались онлайн, чтобы не тратить время на поездки, личные визиты? Все по средствам интернет связи. Это позволит вам экономить ресурсы и не быть привязанным к графикам и расстояниям.
А Вы бы хотели, чтобы все Ваши вопросы страхования решал один агент, а не несколько разных? Начиная с консультации и заканчивая годовым сопровождением Вашего договора?
Я сотрудничаю со многими проверенными страховыми компаниями. Их компетентность, платежеспособность подтверждена годами работы на финансовом рынке.
А Вы бы хотели, чтобы страховка предусматривала все ваши требования? Чтобы не платить из своего кошелька за ненужные опции? 
Тогда оставляйте заявки в Direct или по номеру
(W/a, viber) +7 _____
Я слушаю каждого клиента, и по итогу разговора предлагаю самый выгодный вариант. Объясняю все условия договора, подводные камни, которые могут быть. В итоге мои клиенты получают полезный полис с годовым сопровождением.
Я свяжусь с Вами дистанционно по видеосвязи и ваша самоизоляция не будет нарушена ни на миг.
⠀
Все и полностью онлайн от @____
❓А вы пользуетесь конференц-связью или видеосвязью? Как часто и для каких целей?
Инструкция по написанию статьи или поста «Интересный факт о____»

Ценность - это польза, которую Вы обещаете клиенту. 

Итак. Напишем пост, в котором 

✔️Вы небанально делитесь применением в действии Вашего изделия или услуги и/или даете новую инфо о смежном бизнесе. 

✔️Вы делитесь интересным фактом из сферы своей деятельности.

⤵️ Как создаётся статья ВКонтакте я детально покажу в примерах в презентации на 9 вебинаре марафона «5 шагов к успеху»

Пишите детально, доступно. Помните, что Вы делитесь лишь одной деталью.

Цель:

Этим постом Вы продолжаете создавать доверительные отношения с потенциальными клиентами.

Также, Вы знакомите со своим уровнем профессионализма, манерой подачи информации, характером и т.д.

Люди идут на людей, поэтому это все имеет огромное значение и увеличивает Ваши шансы обрести благодарных заказчиков.

Примеры: 
Вы массажист? Дайте легкую технику, с которой может справиться любой человек - напишите о самомассаже-скорой помощи, для случая, в котором Вы уверены, что человек себе не навредит и облегчит дискомфорт до приезда к Вам-специалисту.

Возможно, надавливание на точки-акупунктуры на пальцах рук смогут помочь в кризисный момент? Подскажите читателям, где и как надо правильно давить. Возьмите один случай — головная или зубная боль.

Не забудьте про вопрос: А что из экспресс-методов есть в Вашем багаже? или А вам приходилось помогать себе до приезда к массажисту?

Ваш профиль посвящен визажу? Разберите один предмет из косметички ваших читательниц. Например, посоветуйте качественную тушь, которая не подведет на торжественном событии летом. Между строк укажите, что пользуетесь такой сами. Да, она не дешевая, но того стоит.

Завершите пост логичным приглашением к себе со словами: Не обязательно инвестировать в профессиональную косметику, если Вы планируете ей воспользоваться пару раз, и ее срок службы закончится. Приходите ко мне, и я создам для Вас желаемый образ по доступной цене, используя весь спектр качественной косметики! Не забудьте записаться на удобное для Вас время заранее! Ведь осень 🍂— «горячая пора» для визажиста.

В конце обязательно вопрос: Какое ближайшее торжество Вас ожидает в сентябре? Вы к нему точно готовы?

Фотограф может рассказать о том, как уберечь фотоаппарат в путешествии. О специальном оборудовании и народных методах как не намочить камеру в реке, очистить линзу от пыли, не разбить ее в горах и т.п. Поделитесь из своего богатого опыта, что делать если это таки случилось, а Вы далеко от цивилизации. Как спасти фотографии и дорогую технику?

Завершите пост вопросом: что самое ценное Вы так и не принесли домой с фотоохоты? или Поделитесь случаем, когда находчивость помогла спасти Вашу ценность?


Вы водите группу туристов в походы? Расскажите, какой спальный мешок лучше пробрести? Что важно учитывать при сборе вещей для определённого вида путешествия? Лайфхаки по очистке речной воды в походных условиях и т.п. Возможно, Вы знаете какое-то универсально средство или гаджет, которые необходимы любому туристу на любой местности?

Делитесь и показывайте свой профессионализм. Не забудьте в конце пригласить в актуальный по дате тур, в котором Ваш подписчик сможет проверить действенность Вашего совета и научиться секрету лично у Вас — Гуру походов.

Вовлеките в диалог вопросом об опыте бесполезных предметов: Какую вещь Вы так и не достали из своего рюкзака за весь поход?



Оказываете юридические услуги? Напишите, как правильно оформить определенный документ. Сколько времени уходит на его рассмотрение. В какие дни у Вас меньше очереди. А в какие лучше обращаться в конкретные инстанции?

Будьте полезны и избавьте читателей от мелких хлопот. Они в ответ обратятся к Вам за более серьезной услугой на платной основе.
Пример статья 1.
Интересный факт о миллионерах ⬇

Каждый мечтает о финансовой подушке в 1 млн $,  но в реальности лишь около 5% жителей можно назвать долларовыми миллионерами.

➡Каким человеком надо быть, что достичь такого статуса?

Расскажу вам интересный факт об этом:

Собрав и изучив,

✔личные пристрастия
✔черты характера
✔биографии

можно сделать вывод, который окажется несколько неожиданным для Вас.

Среднестатистический $ миллионер - это

Не франт на Феррари 🚘в компании фотомоделей

➡Факт

Среднестатистический миллионер в мире - это:

1. Итак, все-таки миллионер - мужчина. Эта тенденция неуклонно меняется с ростом в сторону прекрасного пола. Уже больше 10% общего количества владельцев капитала свыше 1 млн.$ - женщины.

2. Ему от 50 до 60 лет.
Но опять же, в последнее время возраст состоятельного человека в мире значительно помолодел. Это способствовало сильное развитие технологий и, конечно, же обучение инвестициям. Например, Карлос Слим (богатейший человек латинской Америки) разбогател в 25 лет, удачно инвестировав в страховой бизнес.

3. Ну и добавим, что среднестатистический миллионер женат и у него трое детей.

Еще больше интересных фактов о современных владельцах капиталов ищите сегодня у меня в Сторис историях. 

А двум из Вас я подарю книгу с отправкой за мой счет. 

📑Рэй Далио. «Принципы» История одного из известнейших инвесторов в мире.

Достанется тому, кто 

1. Отправит этот пост с свою историю, нажав самолетик.

2. Тут под постом напишет фразу⬇

💬Интересный пост. Репост в Сторис историю готов. 


Поделитесь интересной статьей с друзьями😉 и выиграйте приз.
Пример статьи 2⬇️
Магазин, подача с точки зрения 《продукт》

Интересный факт о магазине сумок. Открываю фирменные секреты такой любимой нами девушками отрасли как кожгалантерея.

Ловите досье на магазин сумок от @___ 

Меня зовут Светлана и я Ваш сумочный эксперт уже ____ лет.

Начну с того, что 
✔В 21-м веке сумка - это не просто аксессуар, это статусная вещь. Она создаёт стиль, вытягивает даже самый скучный образ и по статистике 22% дам выбирают в качестве «изюминки» своего лука - сумочку. И лишь 9% обувь.

Так-то😉.

✔У среднестатистический современной женщины примерно 6 сумочек в шкафу. Каждая из этих шести в среднем выносит примерно полтора кг грузов. Поэтому сумочка должна быть не только красивой, но крепкой, вместительной, удобной.

✔Ориентируясь на эту статистику и свой поистине тяжеловесный опыт, заявляю: сумочка - это желанный подарок и лучшая подруга любой женщины.
Но я смею заверить Вас: нельзя просто зайти в первый попавшийся магазин и купить сумку. Вряд ли Вы совершите удачную покупку.
Зато можно довериться профессионалу, который дорожит репутацией.

✔Вам нужен магазин, который работает не первый год.

✔Магазин, который специализируется на кожгалантерее.

✔Магазин, где продавцы-консультанты действительно понимают толк в сумках.

К слову сказать и опыт продавца - это еще не все.
Второй фактор на пути к идеальной сумочке - это официальная продажа. У меня два офлайн-магазина, оформленные по всем законам и правилам. Приходите к нам, и Вы получите чек, гарантию и возможность обмена.

✔А третьим файлом в этом досье я бы приложила любовь к своей работе и трудолюбие.
Я больше двадцати лет успешно радую клиентов тем, что выбрала и проверила сама. 

Только отобранные мною модели и проверенные лично товары появляются на полках магазинов.

➡️Загляните к нам по адресам, указанным в шапке профиля.
А чтобы знакомство с @___  прошло ярче и полезнее, я разыграю подарок🎁 ...стоимостью... с доставкой по РФ или пополнение счета мобильного на сумму...

Чтобы принять участие надо
➡️ Поставить лайк посту
➡️Отметить в комментарии блогера из ___ (город)* фразой
Советую этот блог @*** , интересно пишет про ...

Розыгрыш при 20+ отметках.
Результаты в моем блоге в Сторис .... (дата)

